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Corify Care: una start-up espanyola,
exemple d'empatia clinica, excel-lencia

en enginyeria i gestio eficag

La resposta a aquesta pre-
gunta es va convertir en Cori-
fy Care, S. L., una spin-off de
la Universitat Politecnica de
Valéncia i de I'Hospital Uni-
versitari Gregorio Marafién
de Madrid que ha desenvo-
lupat, sota la marca ACORYS,
la primera tecnologia de ma-
patge cardiac global. Aquesta
permet als electrofisidlegs
visualitzar I'activitat eléctrica
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de tot el cor en un sol batec
i en temps real. A més, ho fa
sense necessitat d'imatges
prévies (ressonancies mag-
netigues o TAC) ni d’induir
arritmies, cosa que la conver-
teix en el complement per-
fecte del cateter utilitzat al
quirofan.

ACORYS® ja és operatiu, dis-
posa del marcatge CE i de

la recent aprovacié de I'FDA
dels Estats Units.

La tecnologia s’ha validat en
més de 3.000 pacients mit-
jangant assaigs realitzats a
nombrosos hospitals nacio-
nals 1iinternacionals. A més,
hi ha acords amb hospitals
de referéencia mundial, com
la Mayo Clinic, la Charité de
Berlin i I'Hospital Clinic de
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Lemprenedor neix o es fa? En el cas de Corify Care, I'emprenedoria va

néixer d'una frustracié compartida als quirofans. El 2019, després
d’anys de recerca a I'Hospital Universitari Gregorio Maranon

i a la Universitat Politecnica de Valéncia, Andreu Climent,

Maria Guillem i el Dr. Felipe Atienza es van fer una pregunta:

“Per qué continuem tractant les arritmies cardiaques a

cegues?”.

ANGEL SAN SEGUNDO HAERING

ENGINYER INDUSTRIAL, ASSESSOR DE START-UPS, BUSINESS ANGEL, MENTOR |
PROFESSOR ASSOCIAT DE DIVERSES ESCOLES DE NEGOCI

Barcelona, i el sistema ja es
troba en fase de comercialit-
zacio.

En combinar models anato-
mics tridimensionals d’alta
resoluciéo amb l'activitat elec-
trica en temps real,

. Aquesta visio ins-
tantania de tot el cor permet
dur a terme procediments
d’ablacié més rapids, segurs
i predictibles.

Dissenyat per complemen-
tar els fluxos de treball ac-
tuals en electrofisiologia,
ACORYS® proporciona als
metges un mapatge pano-
ramic i en temps real dels
mecanismes de les arritmies
complexes. Aquest enfoca-
ment permet als equips cli-

nics obtenir informacio funci-
onal immediata.

Pero el cami des del labora-
tori fins a I'obtencié de I'auto-
ritzacio de I'FDA dels Estats
Units i la posada en marxa
d’'assajos clinics no només
ha suposat un repte tecnolo-
gic, siné també la constata-
cié que hi ha

Entre aquestes destaquen:

EMPATIA | OBSERVACIO:
L'ORIGEN DE TOT

El motor de Corify Care sem-
pre ha estat I'empatia amb el
pacient i amb el metge. Ob-
servar de primera ma com
els electrofisidlegs havien
de prendre decisions criti-
ques basant-se en mapes
que no proporcionen tota la

ACORYS® ja és
operatiu, disposa del
marcatge CEidela
recent aprovacio de
la FDA dels Estats
Units

informacioé possible va ser el
que va impulsar la necessitat
de crear una solucié.

; una guia
que aporti “claredat clinica”
instantania, com un Google
Maps del cor que indiqui on
és l'arritmia que cal tractar.

Mon Empresarial
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EQUIP, KNOW-HOW | ENTORN:
SINERGIES EN LA FUSIO
DE DOS MONS

Lexit de Corify Care rau en
el seu equip, en el qual s’ha
aconseguit unir dos mons
que rarament parlen el ma-
teix idioma: les enginyeries
(de telecomunicacions i bio-
medica) i la practica clinica
diaria. Aquest know-how multi-
disciplinari és el que ha permes
avangar amb agilitat en un sec-
tor tanrigid i altament regulat
com el MedTech. Durant els
darrers anys, la constitucio
d'un gran equip de persones,
amb molta motivacié i ta-
lent, amb el suport d'experts
i assessors que ja s’havien
enfrontat anteriorment als
mateixos reptes, ha estat de-
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terminant per entendre tot el
que s’ha aconseguit.

Actualment, la plantilla és de
30 persones i és prioritari pro-
moure la igualtat de genere a
tots els nivells de la companyia
(el 53% de la plantillaiel 43%
de l'equip directiu estan for-
mats per dones). La politica
de la firma és utilitzar prin-
cipalment proveidors nacio-
nals i aplicar un compromis
ferm de no causar perjudicis
al medi ambient, vetllant pel
principi DNSH.

RESILIENCIA | AMBICIO:
TRAVESSANT LATLANTIC

Portar al mercat un disposi-
tiu medic de classe lIb reque-
reix una resiliencia extrema.

Els processos reguladors i
la recerca de finangament
son “valls de la mort” per a
moltes start-ups. Tanmateix,
I'ambicié mai no va ser un
projecte local, sind arribar al
nombre més gran possible
de pacients arreu del mén.
Des del primer dia, Corify
Care va dissenyar una tecno-
logia amb vocacié de conver-
tir-se en l'estandard global.
Avui, amb el marcatge CE a
Europa i la recent aprovacio
de la FDA als Estats Units,
aquesta ambicio ja és una
realitat.

POSICIONAMENT COMPETITIU

El mercat del mapat-
ge cardiac esta dominat
principalment per grans
multinacionals de tecnologia
medica (com Abbott o Med-
tronic), que ofereixen siste-
mes i navegadors de carac-
ter invasiu. Tot i que el sector
comenga a veure l'aparicio
d’algunes alternatives no in-
vasives, la posicié de Corify
Care és altament competitiva
i diferencial. El gran avantatge
davant de la competencia rau en
el fet de ser una solucié comple-
tament no invasiva que, a més,
elimina la necessitat de fer
una tomografia computada
(TAC) previa. Aquesta pro-
posta posiciona la firma com
una alternativa diferencial i
de gran valor clinic: és més
comoda per al pacient i redu-



eix drasticament la complexi-
tat i I'us de recursos per part
dels hospitals. A més a més,
aporta una perspectiva Unica
en proporcionar informacio
complementaria que les tec-
niques invasives no aconse-
gueixen obtenir, la qual cosa
la converteix en una eina clau
per optimitzar el tractament
del pacient.

LIDERATGE EN LA VISIO,
SUSTENTAT EN UNA TECNOLOGIA
ABSOLUTAMENT CAPDAVANTERA

D'aqui a cinc anys (2031),
I'objectiu és que el mapatge
global de Corify Care sigui I'es-
tandard de referencia a les sales
d'electrofisiologia d'arreu del
mon. Aquesta fita comporta
assolir el mapatge de deu
milions de cors en un termi-
ni de deu anys. Traslladat a
un horitzo6 intermedi de cinc
anys, aix0 implica una fase
d’'acceleracié comercial i
una forta penetracié al mer-
cat per construir lI'adopcio
clinica necessaria que per-
meti assolir aquest objectiu
d'escalabilitat.

A escala tecnologica, els
“bessons digitals” mitjangant
IA s’hauran integrat plena-
ment, fet que permetra simu-
lar les intervencions abans
d’actuar sobre el pacient.
Aquesta fita marca un canvi
fonamental en [l'electrofisio-
logia. En combinar models

CAS D’EMPRENEDORIA  MON DIRIGENT

@ @ Laprovaciéo dACORYS® per

part de I'FDA és un moment decisiu per al
futur de I'electrofisiologia '

ANDREU CLIMENT
PHD, CEQ DE CORIFY CARE

anatomics tridimensionals
d’alta resolucié amb [l'activi-
tat electrica en temps real,
el sistema ACORYS® introdueix
l'autentic mapatge cardiac en
quatre dimensions. Aquesta vi-
si6é instantania de tot el cor
permet dur a terme procedi-
ments d'ablaci6 més rapids,
segurs i predictibles.

LLIGONS APRESES UTILS
PER A L'ECOSISTEMA ESPANYOL
D’EMPRENEDORIA

Si hi ha una gran lligo que
el recorregut de Corify Care
deixa a l'ecosistema empre-
nedor és que la tecnologia,
per si sola, no és suficient; el
veritable valor rau a posar les per-
sones al centre. La innovaci6
en salut exigeix questionar
constantment les necessi-
tats reals de qui esta en pri-
mera linia: “Que li fa falta al
metge per operar amb més
seguretat? Que necessita el

pacient per millorar la seva
qualitat de vida?”.

Per respondre aquestes pre-
guntes i superar els reptes
reguladors i financers, és
imprescindible crear xarxes
i envoltar-se d'un equip gua-
nyador en qui confiar cega-
ment. El talent cientific i in-
vestigador a Espanya és de
primer nivell mundial, pero,
perqué l'ecosistema Med-
Tech s’enlairi definitivament,
cal que tots els actors (inversors,
institucions i emprenedors) com-
parteixin aquesta mateixa visio
centrada en el pacient. Perque,
en I'ambit de la salut, la inno-
vacio té una dimensio social
incalculable: cada aveng que
arriba al mercat representa
una vida que millora.

Davant de la practica con-
vencional (que fa el mapatge
del cor punt per punt amb un
catéter), Corify Care aporta

Mon Empresarial
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rapidesa i una visio global.
En només deu minuts des
que el pacient arriba a la tau-
la d’intervencid, el sistema
ACORYS® ofereix un mapa
de tot el cor en un sol batec.
Aix0 evita haver d'induir arrit-
mies inestables o dependre
de costoses ressonancies
magnetiques previes.

Des del punt de vista del ne-
goci, el model de Corify Care
és altament atractiu per als
hospitals.

* augment del 25% en
I'efectivitat de I'ablacio

« benefici economic
directe en el 58% dels
casos analitzats

* duplicar el nombre
d'ablacions realitzades
 un estalvi net per a la
institucio de fins al 86%

* optimitzar I'ds de la
infraestructura i evitar
reprocessaments

El risc més important en
aquest moment és de ca-
racter economic. Com que
es tracta d'una start-up que
opera en un sector altament
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@ @ Durant decades, I'especialitat

ha estat limitada per un mapatge de
contacte que requereix molt de temps i
ofereix una informacio parcial. ACORYS®
canvia aquesta dinamica en aportar una
visio global immediata, tant abans com
durant la intervencio. Aixo permet als
metges entendre la complexitat del cas,
definir els objectius i actuar amb seguretat

des del primer batec

ANDREU CLIMENT
PHD, CEO DE CORIFY CARE

regulat (fet que alenteix els
processos d'aprovacio i adop-
cid) i que tot just es troba en
la fase inicial de les seves
vendes, I'empresa encara no
ha assolit el punt d'equilibri
o de rendibilitat. Per afrontar
aquest risc, el plantejament
de Corify Care se centra a
optimitzar l'eficiencia de les
seves primeres operacions
comercials per demostrar
traccio al mercat al més aviat
possible. Aquesta validacié
inicial de les vendes és clau
per mitigar la dependéncia
financera, atreure noves ron-

des d'inversi6 i assegurar
la sostenibilitat economica
mentre la tecnologia es des-
plega a una escala més gran.

Corify Care ha atret enginyers,
cientifics i metges sota un
mateix proposit: que cap pa-
cient sigui operat sense que
el metge disposi de la imat-
ge completa abans de la in-
tervencié. La clau principal en
desenvolupaments tan complexos
és l'anticipacio reguladora i de

on Treatment, publicat a MDP/



qualitat (RAQA). En el sector
MedTech, no es pot dissenyar
un producte i després pensar
com certificar-lo. Des del pri-
mer dia, el desenvolupament
d'ACORYS es va dur a terme com-
plint les normatives més estrictes
(1ISO 13485, MDR europeu,
FDA). La segona clau és la
validacié clinica constant,
sustentada en dades i en el
coneixement associat a més
de 3.000 pacients.

INTERNACIONALITZACIO

Corify Care va néixer amb vo-
cacio global i la seva posicid
competitiva és Unica com a
complement perfecte dels
sistemes d'ablacié actuals.
La fita clau ha estat la recent
obtenci6 de I'aprovacio de la
FDA (abril de 2026), que ha
obert les portes del mercat
més gran del mén. Hi ha ali-
ances cliniques de primer ni-
vell, entre les quals destaca
I'assaig clinic a la prestigiosa
Mayo Clinic.

EvoLUCIO

Fa cinc anys (2021) va sorgir
com una spin-off universi-
taria plena d'il-lusid per re-
soldre un problema, validant
els primers prototips amb un
financament inicial (llavor) i
comengant a gestionar els
tramits reguladors. Cap paci-
ent comercial.

Avui, gracies al talent, a l'es-
for¢ de l'equip, a la captacio

CAS D'EMPRENEDORIA  MON DIRIGENT

de més de sis milions d'euros
en fons publics, cinc milions en
inversio privada i al suport de
socis com el Grup Mondra-
gon, ACORYS és una realitat
engrescadora.

D'aqui a cinc anys (2031),
I'objectiu és que el mapatge glo-
bal de Corify sigui l'estandard
d'atencio a les sales d'electrofisi-
ologia d'arreu del mon.

En definitiva, Corify Care és un

Andreu M. Climent (Gandia,
1981) és CEO i cofundador
de Corify Care. Enginyer de
Telecomunicacions i doctor
en Enginyeria Electronica
per la UPV, es va especia-
litzar en electrofisiologia
cardiaca durant les seves
estades al Leipzig Heart
Center (Alemanya), a la
Cleveland Clinic i a la Uni-
versitat de Michigan (Estats
Units), i va ser investigador
Ramon y Cajal a la UPV.

L'any 2012 es va incorporar
al Laboratori de Recerca
Translacional en Cardiolo-
gia de I'Hospital Gregorio
Maraion (Madrid), on el
seu treball multidisciplinari
juntament amb clinics i

ANDREU M. CLIMENT

petit gran projecte carregat de
compromis i d'ensenyaments que
mereix atencio i servir de referent
per a emprenedors i emprenedo-
res de projectes complexos. El
que ha aconseguit és encomiable
I constitueix un enorme actiu de
credibilitat, pero no es pot ador-
mir sobre els llorers. Necessita
perseverar, créixer intel-ligent-
ment, desenvolupar aliances sec-
torials i continuar comptant amb
el suport del seu entorn @

enginyers va plantar la
llavor del que avui és Corify
Care. Després de formar-se
en emprenedoria a través
del programa Caixa Impulse
Validate, el 2019 va fundar
la companyia amb Maria
Guillem i Felipe Atienza.

Apassionat per la trans-
ferencia tecnologicai la
divulgacio, Andreu també
va ser un dels impulsors
de la iniciativa ciutadana
#CienciaenelParlamento.
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